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Ciencias Econémicas y Empresariales

Mejores
personas,
mejores
profesionales.

La Universidad de Piura
busca formar personas
con excelencia
profesional, abiertas a
las necesidades de los
demds, con criterio y
personalidad, capaces
de una vida lograda y
de mejorar la sociedad.
Fundamenta su trabagjo
en cuatro gjes
principales: docencia,
formacion integral,
investigacion y
responsabilidad social.



Presentacion

Este programa ha sido creado para
apoyar al dueno de negocio que
quiere ordenarse, entender mejor su
empresa y tomar decisiones con
seguridad. Aqui aprenderd o
realmente util: cdmo definir el rumbo
de su negocio, como leer sus
numeros sin complicarse, como fijar
precios, como controlar su caja, como
organizar inventarios y como vender
mas, tanto en el mundo fisico como
en redes sociales. Todo con un
enfoque 100% practico y aplicado.
Durante cada sesion, el participante
trabaja con casos reales de negocio.
Asi, cada herramienta, modelo o
ejercicio tiene un impacto directo e
inmediato en su empresa. El objetivo
es uno solo: que el participante
termine el programa con un negocio
mejor gestionado, mas rentable y
con un plan claro para crecer de
forma sostenible.

Participantes

El programa esta dirigido a duenos
de negocio, emprendedores con
empresa en marcha y gestores de
pequenas y medianas empresas que
necesitan ordenar su nNegocio,
entender mejor sus numeros y tomar
decisiones mas  seguras. Esta
pensado para personas que
aprenden haciendo, que manejan
varios frentes a la vez y que buscan
herramientas simples y practicas
para mejorar ventas, controlar costos,
organizar su operacion y hacer crecer
su empresa sin complicarse con
teoria innecesaria.
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Objetivos

Objetivo general:

Ayudar al dueno de negocio a ordenar su
empresa, entender mejor sus ndmeros y
tomar decisiones mas seguras, dandole
herramientas practicas para mejorar sus
ventas, controlar su caja, manejar sus
costos, organizar a su equipo y hacer
crecer su negocio de manera sostenible.

Objetivos especificos:

Al finalizar el programa, el participante
sera capaz de:

Entender mejor su negocio y ver con
claridad qué funciona y gqué necesita
mejorar.

Definir el rumbo del negocio y cémo
diferenciarse de la competencia.
Manejar mejor a su equipo, comunicarse
mejor y delegar con mas confianza.

Leer sus numeros basicos (ingresos,
gastos, resultados) sin depender de
otros.

Conocer sus costos y margenes, y saber
qué productos o servicios realmente
dejan ganancia.

Controlar su caja, anticipar faltas de
dinero y planificar mejor sus pagos y
cobros.

Vender mas, entendiendo mejor a sus
clientes y creando una propuesta de
valor mas clara.

Usar redes sociales para atraer clientes,
con herramientas faciles y practicas.
Ordenar sus operaciones e inventarios,
evitando pérdidas y desorden.

Evaluar si una inversién vale la pena,
antes de comprar magquinas o equipos.
Aplicar mejoras rapidas que hagan mas
eficiente su negocio y lo ayuden a
crecer.



DOCENTES DE ALTA EXPERIENCIA

ACADEMICA Y LABORAL EN LA DIRECCION
EMPRESARIAL, GENERACION DE ESTRATEGIA Y
GESTION FINANCIERA

MGTR. JOSE ANTONIO ARAMBULO

Master en Gobierno y Cultura de Organizaciones por Ila
Universidad de Navarra y Master en Administracion de Empresas
por la Universidad de Piura. Actualmente cursa un doctorado en la
Universidad de Navarra. Ha realizado cursos internacionales
recientes, como Corporate Strategy (UCL) y Design-Led Strategy
(University of Sydney). Es profesor asociado en la Universidad de
Piura, con mas de 10 afos de experiencia ensefando Estrategia y
Costos en programas de pregrado y posgrado. Fue director del
Programa de Administracién de Empresas y encargado de las
actividades de extensién de la Facultad de Empresas. Tiene
experiencia corporativa en empresas de diversos sectores, ademas
de ser copropietario de una empresa agroexportadora.

MGTR. CARLOS RODRICH

Master en Supply Chain Management por la Universidad del
Pacifico. Es miembro del Consejo Consultivo del Babson
Collaborative, profesor de Innovacidon y Emprendimiento en la
Universidad de Piura y director de Hub UDEP, la primera incubadora
de negocios lanzada en el norte del Perd. Ha sido director adjunto
de Inndvate Perd, la principal agencia de innovaciéon del pais, desde
donde contribuyd al impulso del ecosistema emprendedor e
innovador a nivel nacional. Cuenta con 16 anos de experiencia
profesional, liderando cadenas de suministro y areas de logistica en
diversos sectores, entre los que destacan el comercio electrénico,
automotriz, startups, bebidas, textil y farmacéutico.

MGTR. YULLIANA LLAUCE

Master en Direccion de Empresas por el PAD Escuela de Alta
Direccion y Contadora Publica por la Universidad de Piura CCA
Certificate por el Global Chartered Controller Institute Directora del
Programa de Contabilidad y Auditoria en Universidad de Piura y
docente del darea académica de Contabilidad para cursos de
Pregrado y Programas de Especializacion Ha trabajado en el area
contable en empresas de hidrocarburos, en area de auditoria
financiera y brinda asesoria a empresas en temas relacionados a
costos y control de gestion.

En casos imprevistos o fuera de control de la Universidad de Piura, algunos de los expositores podrian ser reemplazados por otros de igual o

mayor nivel profesional.




DOCENTES DE ALTA EXPERIENCIA

ACADEMICA Y LABORAL EN LA DIRECCION
EMPRESARIAL, GENERACION DE ESTRATEGIA Y
GESTION FINANCIERA

# MGTR. RAFAEL VALERA

Master en Administracion de Empresas, concentraciéon en
Contabilidad y Finanzas en la Escuela de Administracion de
Negocios para Graduados (ESAN). Cursos de Finanzas, Instituto de
Estudios Superiores de la Empresa - IESE, Barcelona - Espafa.
Consultor, capacitador y asesor de empresas publicas y privadas.
Miembro del Centro de Asesoria Microempresarial (CAM),
vicedecano de la facultad de CC. EE. y EE. y profesor de Finanzas en
las distintas maestrias que se dictan en la Universidad de Piura.
Autor de las siguientes publicaciones: ocho ediciones del libro
Matematica Financiera, primera edicién del libro Finanzas
Operativas, y cuatro versiones del Software Herramientas
Financieras.

DR. FERNANDO BARRANZUELA

Doctor por Henley Business School, Reino Unido, mdster en
Research por London School of Economics, Reino Unido, y master
MBA en Escuela de Direccién (PAD) de la Universidad de Piura. Con
mas de 20 anos de experiencia como docente universitario del area
de Marketing e Investigacion de mercado y 15 aflos de experiencia
en gestion educativa, asumiendo los cargos de decano, vicedecano
de Posgrado, director de Posgrado y Extensién, y director del
Programa Académico de Administraciéon de Empresas. Actualmente
es jefe del Area de Marketing en la Universidad de Piura

MGTR. MARLON ALVIA

Master en Direccién y Gestion Empresarial por la Universidad de
Piura. Contador Publico Colegiado Certificado. Mas de 15 afos
brindando servicios de Outsourcing contable a micro, pequenas y
medianas empresas. Experiencia comprobada en implementacion y
aplicacion de NIIF para Pymes. Especializacion: En NIIF plenas y
tributacion por la Universidad Nacional Mayor de San Marcos y NIIF
pymes por el Colegio de Contadores Publicos de Ica. Colaborador
docente en el Programa de Contabilidad y Auditoria de Ia
Universidad de Piura.

En casos imprevistos o fuera de control de la Universidad de Piura, algunos de los expositores podrian ser reemplazados por otros de igual o

mayor nivel profesional.




DOCENTES DE ALTA EXPERIENCIA

ACADEMICA Y LABORAL EN LA DIRECCION
EMPRESARIAL, GENERACION DE ESTRATEGIA Y
GESTION FINANCIERA

MGTR. MARIA JESUS FARFAN

Master en Ciencias Contables y Financieras con especialidad en
Tributacion por la Universidad Nacional de Piura. Contadora
PuUblica por la Universidad de Piura. Ha pertenecido al Staff de
Auditores de KPMG Peru. Directora de estudios y profesora en la
Facultad de Ciencias Econdmicas y Empresariales de la Universidad
de Piura, especializada en Normas Internacionales de Informacién
Financiera e impuestos empresariales. Asesora y consultora de
empresas y personas naturales y capacitadora en el Centro de
Asesoria Microempresarial de la Universidad de Piura (CAM).

MGTR. MATEO LONDONO

Estudiante de doctorado en Comunicacién en la Universidad de
La Sabana (Colombia). Master en Comunicacion Estratégica por la
Universidad Rovira i Virgili (Espafa). Licenciado en Comunicacién
por la Universidad de Piura. Su campo de docencia e investigacion
estan orientados al branding corporativo, la comunicacion
institucional y la comunicacién estratégica. Actualmente dedica sus
estudios a la comunicacién en salud y el bienestar en el entorno
digital

MGTR. MARTHA CASAS

Economista con master en Gobierno de las Organizaciones por el
PAD - Escuela de Direccion y master en Educacién con mencién
en Psicopedagogia por la Universidad de Piura, con formacién
complementaria en finanzas y actualizacién docente en el Banco
Central de Reserva del Peru. Actualmente se desempefa como
Directora del Programa Académico de Administracién de Empresas
y como profesora del Departamento de Gobierno de la Empresa en
la facultad de Ciencias Econémicas y Empresariales. Investiga temas
de inclusién social, participacion de mujeres en sectores
econdmicos, dificultades de aprendizaje y comportamiento humano
en las organizaciones. Autora de las siguientes publicaciones: dos
capitulos en el libro Educar para la paz, relacionados con factores
que inciden en el aprendizaje universitario y liderazgo humano.

En casos imprevistos o fuera de control de la Universidad de Piura, algunos de los expositores podrian ser reemplazados por otros de igual o

mayor nivel profesional.




DOCENTES DE ALTA EXPERIENCIA

ACADEMICA Y LABORAL EN LA DIRECCION
EMPRESARIAL, GENERACION DE ESTRATEGIA Y
GESTION FINANCIERA

MGTR. JUAN QUINDE

Master en Administracion de Empresas por ESAN. Ingeniero
Industrial y de Sistemas por la UDEP. CEO de la startup Bit24,
ganadora del concurso nacional Prolnnévate-PerU. Especialista en
gestion de proyectos estratégicos con certificaciones PMP, Scrum y
OKR. Ha sido gerente de operaciones y logistica en Falabella para la
regién norte del Perd. Actualmente es docente de posgrado en la
UDEP, donde dicta cursos de innovacién, emprendimiento,
metodologias agiles y data storytelling. Cuenta con estudios en
estrategia de management por MIT, asi como formacion
internacional en Corea del Sur en startup. Es autor de publicaciones
sobre business intelligence aplicadas al canal tradicional minorista.

DR. ALVARO TRESIERRA

Doctor en Economia y Direccién y Administracion de Empresas.
Exdecano de la Facultad de Ciencias Econédmicas y Empresariales
de la Universidad de Piura. Master en Finanzas de Empresa en la
Universidad Complutense de Madrid, Espana. Master en Direccién
de Empresas en PAD - Escuela de Direccién de la Universidad de
Piura. Consultor y asesor de empresas. Autor de articulos cientificos
sobre Finanzas Corporativas, publicados en revistas indexadas de la
especialidad y coautor del Libro “Finanzas Operativas” Primera
Edicion.

En casos imprevistos o fuera de control de la Universidad de Piura, algunos de los expositores podrian ser reemplazados por otros de igual o

mayor nivel profesional.




La metodologia del Programa
estd basada, fundamentalmente,
en el dictado de conferencias-
coloquio, el uso del método del
caso y trabajos en equipo.

El Programa tiene
una duracion de 81

horas cronolégicas,
equivalentes a 108
horas lectivas

PLAN DE ESTUDIOS
| MopuLor

MODULO 1

Disefia el Rumbo de tu Negocio: Estrategia y
Ventaja Competitiva (12 horas): En este mdodulo, el
participante aprendera a mirar su negocio “desde
arriba”, entendiendo con claridad qué rumbo debe
tomar, cémo diferenciarse de su competencia y
donde estan realmente sus oportunidades de
crecimiento. Se trabajan herramientas sencillas para
analizar el entorno, conocer mejor al cliente y
ordenar las ideas del duefio sobre qué tipo de

negocio quiere construir.

Al finalizar el mdédulo, cada participante tendrd una
vision mas clara de qué estrategia le conviene, qué lo
hace diferente, y coémo puede fortalecer su posiciéon

en el mercado para crecer con mejores resultados.

MODULO 2

Liderazgo del Dueno: Cé6mo Construir Equipos que
Funcionan (6 horas): Este médulo ayuda al duefio a
entender mejor a las personas con las que trabaja y
su propio rol dentro de la empresa. Se explica, con
ejemplos simples, cédmo funcionan los equipos, por
gué a veces hay conflictos, y qué puede hacer el
duefio para comunicarse mejor, delegar sin miedo y

lograr que todos tiren para el mismo lado.

El objetivo es que el participante mejore su liderazgo
y logre un ambiente de trabajo mdas ordenado,

productivo y sano.

MODULO 3

Los niumeros del dueio: Aprende a leer tu negocio
(21 horas): Este mdédulo ensefna al dueno a leer sus
numeros sin complicarse. Se trabaja lo esencial:
entender qué dicen los estados financieros, cémo
identificar problemas, cémo controlar el dinero que
entra y sale, y cuales son los costos que realmente

importan.
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La metodologia del Programa
estd basada, fundamentalmente,
en el dictado de conferencias-
coloquio, el uso del método del
caso y trabajos en equipo.

El Programa tiene
una duracion de 81
horas cronolégicas,

equivalentes a 108
horas lectivas
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4l PLAN DE ESTUDIOS

Es un mddulo totalmente practico, enfocado en que
el duefo tome mejores decisiones sin depender
completamente de su contador. Aprendera sobre los
regimenes MYPES, aspectos societarios basicos, IR e

IGV y entre otros temas tributarios.

MODULO 4

Finanzas del Duefio: Controla tu Caja, Controla tu
Negocio (9 horas): En este mdodulo el participante
aprende a manejar su caja, entender su flujo de
dinero, evitar quedarse sin liquidez y planificar mejor
SUS pagos y cobros. Se usa lenguaje simple para
explicar lo que realmente importa: coémo manejar el
dia a dia financiero de una MYPE y cdmo anticiparse

a los problemas antes de que sea tarde.

MODULO 5

Vende Mas: Marketing Estratégico para Negocios
Reales (15 horas): El duefo aprende coémo atraer
mas clientes, cdmo comunicar mejor su propuesta
de valor y como diferenciarse de la competencia. Es
un modulo practico: se enseha marketing sin
tecnicismos, con ejemplos reales y ejercicios
aplicados a cada negocio. También se incorpora el
marketing digital basico para que el empresario
entienda como funcionan las redes sociales como

canal de venta.

MODULO 6

Operaciones que Funcionan: Control, Inventarios y
Productividad (6 horas): Este moédulo ensefa al
duenio a ordenar “la parte interna” de su negocio:
coémo controlar inventarios, como evitar pérdidas
por desorden, codmo mejorar la productividad y
cémo disefar procesos rapidos que todos puedan
seguir. El enfoque es practico, con herramientas

faciles de aplicar.



. a8l pL AN DE ESTUDIOS

Evalda Maquinarias y Equipos con Numeros

Simples (6 horas): Aqui el duefio aprende a saber
si una maquina, equipo o inversion vale la pena
antes de gastar dinero. Todo se explica con
ndmeros de una manera basica, sin tecnicismos
financieros. El objetivo es que el participante
pueda decidir con seguridad y evitar compras

innecesarias o riesgosas.

MODULO 8

La metodologia del Programa Mejora Tu Negocio con Ideas Simples que
estd basada, fundamentalmente,

en el dictado de conferencias- i, ) Hyk
coloquio, el uso del método del creatividad del empresario, ensenhandole a

caso y trabajos en equipo.

Funcionan (6 horas): Este mddulo impulsa la

encontrar oportunidades de mejora en su propio

El Programa tiene negocio sin necesidad de grandes inversiones. Se

una duracién de 81 trabaja con métodos practicos para innovar,
horas cronolégicas, redisenar el negocio, mejorar la experiencia del
equivalentes a2 108 cliente y generar cambios de impacto.

horas lectivas

CERTIFICACION

= Certificado por aprobacion: Se entregard a los participantes que hayan aprobado
el programa con una nota minima de doce (12) y que cumplan con mas del 70% de
asistenciaaclases.
* Certificado de participacion: Se otorgard a los participantes que no aprueben el
. programa, pero que cuenten con masdel 70% de asistenciaa clases.
N = Solo se emitird un certificado, correspondiente a los resultados obtenidos por el
alumno. El certificado no indica nota final obtenida.
TODOS LOS CERTIFICADOS SERAN EMITIDOS DE MANERA VIRTUAL.
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Especializado para

DUENOS DE NEGOCIOS

Chiclayo 2026
DIA  FECHA MODULO TEMA HORAS
viemnes  24-Jul Estrategia y niveles de estrategia; ; Qué estrategia debo sequir? 3
sibado 5.yl 1 Disefia el Rumbo de tu Negocio: Estrategiay  Analisis del sector empresarial, Entorno externo general y especifico 3
viemes  31-Jul Ventaja Competitiva Estrategia competitiva; Diferenciacion; Definicion de industria 3
sabado  1-Ago Grupos estratégicos; 5 Fuerzas, Canvas; Matriz ERIC 3
; Empresa como realidad humana; Grupos humanos; Accion humana;
USSR 2. Liderazgo del Duefio: Cémo Construir Equipos Dimensiones organizacionales :
) que Funcionan Liderazgo; Poder y autoridad; Comunicacion; Delegacion; Caso
sabado  8-Ago - 3
Fundiciones Centrales
viemes 14-Ago 3. Los nimeros del duefio. Aprende a leer tu Normativa; Marcos contables; Estados financieros 3
sabado  15-Ago negocio Flujo de efectivo; Estado financiero; Caso Comercial Tecno-Hogar 3
viemes  2-Ago Finanzas operativas; Operaciones financieras; Casos practicos 3
4, Finanzas del Duefio: Controla tu Caja, Controla Diagnéstico financiero — Caso Distribuidora Pérez (A/B)
sabado  22-Ago tu Negocio Planificacion financiera; Flujo de caja; ESF proyectado; Caso Pérez 6
(C/DfE)
vienes 28-Ago 5 Evallia Maquinarias y Equipos con Nimeros Flujos incrementales; compra de activos; vida Util 3
sabado  29-Ago Simples VAN TIR; Payback; Caso aplicado 3
; Contabilidad financiera y de gestion. Principales clasificaciones de
UEMES  <5SE] 6.Los ntmeros del duefio. Aprende a leer tu 00stos :
§ negocio Costo unitario; Informe de costos; CVU; Costeo variable
sabado  5-Set 6
Costeo variable; Indicadores; Costos relevantes; Sistema de costeo
viernes  T1-Set Proceso marketing; AIDA; STP 3
sibado 12.Set 7. VendeMss: Marketing Estratégico para Propuesta de valor, Caso Chuwifast 6
viemes  18-Set Negocios Reales Plataformas de comunicacion digital 3
sabado  19-Set Funnely plan de comunicacion digital 3
viemes 255t 8 Operaciones que Funcionan: Control, Caso inventarios; Diagndstico; Disefio del modelo 3
sabado  26-Set Inventarios y Productividad Modelo de inventarios; KPIs operativos; Debate final 3
viermes  2-Oct Elecciones Municipales
sdbado  3-0ct Elecciones Municipales
viernes  9-0ct 9.Los nimeros del duefio. Aprende a leer tu Regimenes MYPES; Aspectos societarios 3
sabado  10-Oct negocio IReIGV: Sanciones; Responsabilidad legal 3
viernes  16-Oct 10. Mejora Tu Negocio con Ideas Simples que Comark; ADIE; creatividad aplicada 3
sabado  17-Oct Funcionan Canvas; Pitch; Innovacion practica 3
TOTAL HORAS 8l

*Tener en cuenta que los sabados 22/08, 05/09 y 12/09 habran clases en 2
horarios. Estos horarios se informaran con anticipacién.

*El orden de los médulos puede variar segin la disponibilidad de los
docentes.

Total de 81 horas cronolégicas,
equivalentes a 108 horas lectivas

100% Presencial

DIAS DE CLASE

. Sesiones presenciales en
Viernes Oficinas UDEP Chiclayo
de 7:00 p. m.a 10:15 p. m.
Sabados
de 9:00a. m.a 1215 p. m.

v
LU
<
O
L
-
g
2
-
x
O
O
y 4
O
x
O




Por qué llevar nuestros

PROGRAMAS
ESPECIALIZADOS

+50 ANOS

DE EXPERIENCIA UNIVERSITARIA

EXPERIENCIA EN POSGRADO

+20.. +1E.. +10..

EN PIURA EN CHICLAYO EN TRUJILLO

4 - &

Mas de i~ CERTIFICADO A NOMBRE DE
6,000 FORMACION  yniversipap pE
alumnos egresados lissians TPl PIURA

SISTEMAS DE
EVALUACION

. EXAMENES ACCESO A

. TRABAJOS EN EQUIPO U D E p

VIRTUA4L
. EXPOSICIONES ANTE JURADOS




Programa
Especializado para

DUENOS DE NEGOCIOS

Chiclayo 2026

INICIO
24 de julio de 2026

Duracion

3 meses

108 horas lectivas

Finalizacion estimada: 17 Oct. 26

Dias de Clase
Viernes de 7:00 a 10:15 p. m. y sabados
de9:00a. m.al1215p. m.

*Tener en cuenta que los sdbados 22/08,
05/09 y 12/09 habrdn clases en 2 horarios.
Estos horarios se informardn con
anticipacion.

*El orden de los médulos puede variar segun
la disponibilidad de los docentes.

Inversion

S/.5,700.00 Soles
descuentos exclusivos para Alumni UDEP

Modalidad
Presencial | Oficinas UDEP Chiclayo

INFORMES

Oficina de Posgrado y Extensién
939-132-638

posgrado.empresas@udep.edu.pe

CONTACTANOS

INSCRIBETE
AHORA



https://api.whatsapp.com/send?phone=+51939132638&text=Hola%20deseo%20inscribirme%20al%20PE%20Planeamiento%20Estrat%C3%A9gico%20y%20Control%20Financiero%20Online%202023-I
https://wa.link/nq9zzq
https://drive.google.com/uc?export=download&id=1uVCwV0-1gzpRhYhbmRSHSbWDEel3eXgL
https://drive.google.com/file/d/1Y_CYZNybmpQ3CR2q-XWzMBqNBezZdBmG/view?usp=sharing

INFORMACION IMPORTANTE

UNIVERSIDAD
f DE PIURA

Promociones y plan de pagos

PAGO UNICO TOTAL

Descuentos
15% de descuento EXCLUSIVO: Descuento Precio Total
= Todo publico hasta el 23/05/2026
15% S/ 4,845.00
10% de descuento para: 10% S/ 5130.00
= Todo publico hasta el 23/06/2026 5% S/ 541500
05% de descuento para: 0% S/ 5700.00
= Todo publico hasta el 23/07/2026
FINANCIAMIENTO UDEP | SIN INTERESES
Descuentos
10% de descuento para: PLAN 3 CUOTAS 0% 5% 10%
= Todo publico hasta el 23/05/2026 Inscripcion 15-Jul S/ 100000 S/ 95000 S/ 900.00
Tera cuota 31-3ul S/ 156667 S/ 148834 S/ 1410.00
05% de descuento para: 2da cuota 3-Ago S/ 156667 S/ 148834 S/ 141000
* Todo publico hasta el 23/06/2026 3era cuota 30-Set S/ 156666 S/ 148832 S/ 141000
TOTAL s/ 570000 S/ 541500 S/ 5130.00
PLAN 4 CUOTAS 0% 5% 10%
Inscripcion 15Jul S/ 100000 S/ 95000 S/ 900.00
Tera cuota 3-qul S/ 117500 S/ 111625 S/ 105750
2da cuota 3-Ago S/ 117500 S/ 11625 S/ 105750
3Jera cuota 30-Set S/ 117500 S/ 1M625 S/ 1,057.50
4ta cuota 30-0ct S/ 117500 S/ 11625 S/ 105750
*IMPORTANTE: Los descuentos no son 5,415.00 5,130.00

acumulables en ningun caso

Consulta por nuestros descuentos exclusivos para Alumni UDEP.

Descuentos exclusivos para nuestros estudiantes de pregrado y egresados de:

= Carreras UDEP.

= Maestrias UDEP. PIURA
. Al

* Programas Especializados UDEP.

Proceso de inscripciéon

Para poder inscribirse debera seguir lo siguientes pasos:
Descargay completa la ficha de inscripcién (2 paginas): DESCARGA LA FICHA
1. Enviatuficha de inscripcién al correo posgrado.empresas@udep.edu.pe
2. Espere la respuesta a su correo, se le informara sobre los pasos a seguir.
A. Sidesea plan de financiamiento o factura, se le enviard una carta de compromiso:
B. Carta persona natural: Solo se necesita la firma.
C. Carta factura: serd necesaria la firma del representante legal, la ficha RUC de la empresa, y la copia de
DNI del representante legal.
3. Elareade posgrado le indicara las instrucciones siguientes para generar el pago del programa.
4. Previo al inicio del programa, recibird sus accesos al sistema UDEP VIRTUAL, donde se gestionara todo el
material y accesos a clases del programa.



https://drive.google.com/file/d/1Y_CYZNybmpQ3CR2q-XWzMBqNBezZdBmG/view?usp=sharing
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* En casos imprevistos o fuera de control de la Universidad de Piura, algunos de los expositores
podrian ser reemplazados por otros de igual o mayor nivel profesional.

* En casos imprevistos o fuera de control de la Universidad de Piura, algunas sesiones que se dicten
como presenciales pueden ser dictadas de forma virtual sincrona via ZOOM.

* La Universidad de Piura se reserva el derecho de postergar, reprogramar o cancelar el
Programa, en caso no se cuente con la cantidad minima necesaria de participantes.

* Las sesiones especiales y examenes podran ser programados fuera del horario regular de clases,
previa comunicacién con los alumnos.

* Elusuario de UDEP VIRTUAL estard activo hasta 1 mes después de haber culminado el Programa.

« El Financiamiento UDEP esta sujeto a evaluacion del area de Facturacién y Cobranza de la
Universidad de Piura.

* El Financiamiento Udep no estd sujeto a tasas de interés, pero en caso de incumplimiento de
pago en las fechas pactadas, se cobrard una mora de 0.05% diario.

« En caso el participante tenga una deuda pendiente en Universidad de Piura, no podra llevar el
Programa hasta que la deuda pendiente sea cancelada a su totalidad.

» Todo retiro debe ser expresado de manera formal al coordinador del Programa, quién luego le
comunicara el saldo a favor o por pagar, segun el tratamiento econémico pactado. La liquidacidén
por retiro contempla cobrar las sesiones asistidas mas gastos administrativos S/ 150.00 o
S/ 50.00 para cursos o seminarios.

* La Unidad de Posgrado de la Universidad de Piura, considera una hora lectiva como 45 minutos.
Las horas lectivas son las que seran consideradas en el certificado del curso.

*  Solo se emitird un tipo de certificado, correspondiente a los resultados obtenidos por el alumno. El
certificado no indica nota final obtenida.

+ TODOS LOS CERTIFICADOS SERAN EMITIDOS DE MANERA VIRTUAL.

* Los certificados digitales seran entregados via e-mail en un plazo no maximo de 45 dias,
contado desde la altima evaluacion.

* Los descuentos promocionales no son acumulables en ningdn caso.

* Lainversion incluye el programa en su totalidad y la emisiéon del certificado virtual final.
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